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www.StartUp-Impuls.de 
Das Konzept 

 

Inhalte des Wettbewerbskonzeptes: 

• Geschäftsidee 

• Kundennutzen 

• Marktchancen 

• Realisierbarkeit – Chancen & Risiken sowie finanzielle Tragfähigkeit 

• Gründungsteam 

Das Konzept – Die Idee auf den Punkt gebracht 
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1. Die Idee – Den Kundenutzen im Visier 

Datum: 19. Oktober 2011 

2. Marktchancen – Planbarer Erfolg durch Marktkenntnis 

Datum: 02. November 2011 

3. Realisierbarkeit – Chancen und Risiken im Fokus 

Datum: 16. November 2011 

Zutaten 
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1. Die Idee – Den Kundenutzen im Visier 

Produkt, Kundennutzen, Platzierung und Preis 

2. Marktchancen – Planbarer Erfolg durch 

Marktkenntnis 

Marktrecherche zur Branche, zum Wettbewerb, 

zum Kunden 

3. Realisierbarkeit – Chancen und Risiken im Fokus 

Unternehmerpersönlichkeit + Idee und Markt + 

Finanzierung 

Die Zutaten auf den Punkt gebracht 
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Ausformen der Idee zu einem schriftlichen Konzept: 

1. Geschäftsidee 

2. Kundennutzen 

3. Marktchancen 

4. Realisierbarkeit – Chancen & Risiken sowie finanzielle Tragfähigkeit 

5. Gründungsteam 

Das Rezept – Zusammenführung der Inhalte 
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1. Geschäftsidee 

! Hier wecken Sie das Interesse des Lesers. 

• Beschreiben Sie kurz Ihre Idee und was das Besondere daran ist. 

• Beschreiben Sie kurz in welchem Entwicklungsstadium sich Ihr Produkt, Ihre 

Dienstleistung befindet. 

? Was sind die wichtigsten Merkmale Ihrer Idee und welchen Mehrwert bietet sie? 
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2. Kundennutzen 

! Hier betrachten Sie Ihre Idee einmal aus Kundensicht. 

• Beschreiben Sie kurz, welche Bedürfnisse Kunden in Ihrer Branche haben und 

welche, bzw. warum Ihr Produkt, Ihre Dienstleistung diese abdecken kann. 

• Beschreiben Sie kurz den Wettbewerb und Ihre Vorteile. 

Stichwort „ Blickwinkel und Zusatznutzen“. 

? Sind Sie für den Kunden unverwechselbar? 



•  

StartUp-Impuls 2011 | 30.11.11 | Seite 8 

www.StartUp-Impuls.de 
Das Konzept 

 

3. Marktchancen 

! Diese Recherchen sind Grundlage für Ihre Umsatzplanung und Marktpositionierung. 

• Beschreiben Sie kurz Ihre Absatzmärkte und Zielgruppen. 

• Beschreiben Sie kurz, welche Wettbewerber es in Ihrem Umfeld bereits gibt und wie 

sich die Branche Ihrer Meinung nach entwickeln und verändern wird (Daten und 

Fakten überzeugen). 

? Wer sind Ihre Kunden und was können Sie über diese sagen? 
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4. Realisierbarkeit 

! Hier bewerten Sie die Risiken und Chancen sowie die finanzielle Tragfähigkeit. 

• Beschreiben Sie alle möglichen Risiken und Chancen – entscheiden ist es, diese zu 

erkennen - Stichwort „Unternehmerverhalten, Arbeitsorganisation und 

Marktentwicklung“. 

• Überlegungen zur finanziellen Tragfähigkeit in den drei Preiskategorien Ideen-, 

Gründungs- und Branchenpreis. 

? Wovon sind Umsetzung und Erfolg abhängig 

 – im negativen wie positiven Sinne?  
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5. Gründungsteam 

! Hier stellen Sie sich selbst und evtl. Ihre Partner vor, die mit Ihnen ein Team bilden 

werden. 

• Beschreiben Sie die Personen nacheinander mit der jeweiligen Berufsausbildung, 

den kaufmännischen und Branchenkenntnissen und letztlich mit der Funktion, die 

Sie im Unternehmen haben werden. 

• Auch die Abgabe von Aufgaben an externe Dienstleister darstellen. 

? Was müssen Sie noch lernen? Welche Fortbildungen sind geplant? 
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• Kurz fassen 
das Konzept darf zehn Seiten nicht überschreiten. Hinzu kommen die tabellarischen 
Lebensläufe, technische Details, Konstruktionspläne etc. die in den Anhang gestellt 
werden. 

• Verständlich formulieren 
Die Leser sind oft nicht aus ihrer Branche. Versuchen Sie deshalb so anschaulich und 
nachvollziehbar wie möglich zu schreiben. Wichtig ist es, in sich schlüssig zu sein. 

• Format 
Als Schriftart empfehlen wir Arial in der Größe 12 pt mit einfachem Zeilenabstand. 

 

Tipps – Rahmenvorgaben für den Wettbewerbsbeitrag 
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Reichen Sie Ihre Unterlagen bis zum 02.01.2012 ein! 
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Wie läuft`s ab?  

www.StartUp-Impuls.de 
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Welche Preiskategorien? 
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• Jeder mit einer Geschäftsidee in der Region Hannover, die im Jahr 2011 gegründet 

wurde oder noch zukünftig gründen möchte. 

• Egal in welcher Branche und ob Voll- oder Nebenerwerb. 

• Ausgeschlossen sind Geschäftsübernahmen und Gründungen als Franchisenehmer. 

• Jeder kann seine gewünschte Preiskategorie angeben, die Jury ordnet zu. 

 

•  

 

Wer kann woran teilnehmen? 
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• Warum gewinne ich den Wettbewerb? 

• Bitte drei Argumente nennen 

 

 

Aufgabe: 
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Endfolie Variante 1  
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• Melden Sie sich möglichst gleich an unter www.StartUp-Impuls.de 

• Erstellen Sie Ihr Konzept – die Gliederung entnehmen Sie bitte dem Teilnehmerheft. 

• Nutzen Sie das umfassende Begleitungsangebot des Wettbewerbs: 

• StartUp-Coaches 

• StartUp-Abende 

• Laden Sie Ihr Konzept unter www.StartUp-Impuls.de bis spätestens 02. Januar 2012 
hoch! 

 

Was muss ich tun? 
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1. Besuchen Sie www.startup-impuls.de 
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2. Registrieren Sie sich 
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3. Senden Sie Ihre Anmeldung ab 
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3. Reichen Sie Ihre Unterlagen bis zum 02.01.2012 ein. 


